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Wirkungskraft steigern — Nutzen Sie die macht der Rhetorik fir mehr
Uberzeugungskraft

Ausgangssituation:

Sie sind in Ihrem Fachgebiet kompetent und erfahren. Trotzdem haben Sie manchmal in Gesprachen den Eindruck,
dass Ihre Argumente nicht so verstanden werden, wie es ihrer Bedeutung entspricht. Das Seminar unterstitzt Sie,
lhre personlichen Talente und Potentiale freizusetzen.

Ziele:

Sie trainieren schwierige Gesprachssituationen anhand erlebter Falle. Sie lernen lhre Wirkung auf AuRenstehende in
konkreten Gesprachssituationen kennen und Uben, diese noch positiver zu gestalten. Sie trainieren die rhetorischen
Wirkungsfaktoren, um tiberzeugender bei ihrem Gesprachspartner anzukommen. Kérperliche Signale lernen sie
deuten und kdnnen besser auf sie reagieren. Sie (iben, eine bewusste, motivierende und zielorientierte Wortwahl
einzusetzen, damit Sie dem Gegendiber Ihre Inhalte klar strukturiert transportieren.

Schwerpunkte:
e Was macht ein souveranes Verhalten aus?
e  Wie prasentieren Sie sich und lhr Produkt
e Die perfekte Inszenierung
e  Man kann nicht nicht kommunizieren - die Bedeutung der Korpersprache
e Die Kunst, aus dem Gesicht zu lesen
e Lampenfieber und Redeangst - wie iiberwinden?
e Gesprachspartner emotional und Uberzeugend ansprechen
e Schlagfertigkeitstechniken
e  Motivierender Abschluss eines Gesprachs

© by Sabine Oberhardt - Sabine Oberhardt GmbH & Co. KG - Herrendckerstr. 52 - D-74363 Giiglingen - www.sabineoberhardt.com



